
 

  

 

    

 

  ①成果を出すための仕組み！来店もネットもこの４つのポイントで成果が決まる 

集客     ＣＶＲ（購入率）    顧客単価    リピート 

②強力な集客の仕掛け⇒見込み客が自主的に情報を探している為、成果率が高い 

・ＳＥＭ(検索エンジンマーケティング)：yahoo や google 等の検索エンジンから 

見込み客を自社メディアに誘導する手法 

  ③ＳＮＳは地方事業者の強い味方（インスタグラム、LINE、YOUTUBE、FACEBOOKツイッタ―） 

   ・無料で簡単に利用できる・ユーザーからの反応を体感できる・拡散力を発揮する 

 

 

 

 

 １回目 ２回目 

日 時 平成 30 年８月 21 日（火）19 時～21 時 平成 30 年８月 29 日（水）19 時～21 時 

場 所 霧島市商工会 隼人本所 霧島市商工会 牧園支所 

下記の「参加申込書」に必要事項を記入の上、お電話またはＦＡＸにてお申込みください。 

 

事業所名 
 

受講者名 
 

業   種 製造・建設・卸売・小売・サービス・その他 参加場所 
※下記参加場所を○で囲って下さい。 

隼人本所   牧園支所 

住   所 霧島市 

電   話 （      ） F A X （      ） 

 隼人本所ＦＡＸ42-2129 ・ 溝辺支所ＦＡＸ59-2974 ・ 福山支所ＦＡＸ56-2925 

牧園支所ＦＡＸ76-1988 ・ 横川支所ＦＡＸ72-1360 ・ 霧島支所ＦＡＸ57-0167  

霧島市商工会 ☎0995-42-2128   ※上記のお近くの商工会へお申込み下さい。 

講師  縄田 倫靖 氏   
ＮＡＷＡＧＡＴＥ株式会社 代表取締役 

すべてのサービスは「お客様の繁盛」のためにをモットーとした 

繁盛助太刀会社です。ホームページの企画制作やＷＥＢコンサルティング業務、 

県内各地にてセミナーを多数開催され、分かりやすい説明で好評です。 

 

 

 

 

 

 

ホームページ・ＳＮＳを作るだけでは、来店してもらえません。  

ＷＥＢ活用の成功ポイント（仕組み・仕掛け）を理解しましょう！  

今まで活用のない方も、今回を機に始めてみませんか。  

 


